6 || ACTUALIDADE

sexta-feira, 29 Maio de 2009

Economica

Tiago Neiva de Oliveira revela

Cabelte exporta 60% da produgao

A Cabelte ¢ uma empresa com 100% de capital
nacional, de estrutura familiar, e que aposta no
crescimento — afirmou Tiago Neiva de Oliveira.
No final da visita de José Socrates a unidade
que produz cabos de fibra 6ptica em Vila Nova
de Gaia, Tiago Neiva de Oliveira anunciou para
Setembro a inauguracao de uma nova fabrica,
para produtos de baixa tensao, em Famalicao.
A Cabelte emprega 1000 pessoas, factura 300
milhdes de euros e exporta 60% da producao.

Vida Econémica - No sector
das telecomunicagbes conti-
nua a haver crescimento, ao
contrario do que acontece na
generalidade da industria?

Tiago Neiva de Oliveira - O
sector das telecomunicagoes, no-
meadamente de fibra dptica, tem
vindo a crescer nos tltimos dois
anos de uma forma muito evi-
dente e que se faz notar em todo
o mundo.

As redes de nova geragdo sio re-
des que vio abranger o acesso as
tecnologias de informagao através
de fibras épticas, abrindo novas
possibilidades. H4 muitos outros
paises que querem crescer para
estas formas das novas geracoes
e que pretendem instalar cabo de
fibra Sptica.

VE -A Cabelte vai continuar a
ser uma produtora de cabos?

TNO - Temos o cobre, a fibra
Gptica, e temos a possibilidade
de levar a casa dos utilizadores
o cabo com alguns servigos que
integram uma solu¢io. Mas so-
mos fornecedores, nio somos
operadores.

A nossa empresa tem também
uma componente de servigo asso-
ciado. Tem a componente de fa-
brica¢io e de servicos, nomeada-
mente, a verificacio e instalagio
dos produtos.

VE - Para este ano, esperam
um bom resultado?

TNO - Esperamos vendas aci-
ma de 300 milhoes de euros.
Estamos muito expectantes em

Tiago Neiva de Oliveira e José Scrates.

relagdo ao mercado da fibra épti-
ca. Este ano é um ano dificil mas
esperamos manter a rentabilidade
da empresa ao nivel do ano an-
terior.

VE - O crescimento da Cabel-
te esta a manter-se em 2009?

TNO - Poderd ser na casa dos
12%. Os cabos de construgio ci-
vil tém menos procura devido a
quebra do sector mas represen-
tam apenas 8% no nosso volume
de negécios global.

VE - Neste momento, qual é o
primeiro mercado da empresa?

TNO - E naturalmente, Por-
tugal. Depois, temos Espanha e
Franga, que tém mais ou menos o
mesmo nivel de penetragdo. Ex-
portamos 50 milhGes de euros em
mercados muito diversos, desde
os pafses nérdicos, africanos, sul-
americano, o Norte de Africa, a
Libia e Angola. Portanto, estamos
com uma presenca abrangente em
vdrios mercados.

LUiS RODRIGUES

José Sécrates na Cabelte

PORTUGAL
E UM DOS PAISES
QUE MAIS VAO
INVESTIR EM REDES
DE NOVA GERACAO

“As redes de nova geracao re-
presentam uma revolucdo nas
tecnologia de informacdo e
comunicagao” — afirmou José
Socrates no final da visita a
Cabelte. A empresa é a Unica
fabricante de fibra 6ptica na
Peninsula Ibérica.

O Primeiro-Ministro  referiu
que este tipo de produtos da
acesso a banda larga de alta
velocidade, sendo crucial para
a aplicagao do Plano Tecno-
l6gico. Para José Socrates, a
banda larga de alta velocidade
é fundamental para a compe-
titividade dos paises. Segundo
referiu, Portugal é um dos pa-
ises que mais vao investir em
redes de nova geragao.

Esta estratégia conta com o in-
centivo do Estado, através da
garantia de acesso ao crédito e
beneficios fiscais para os utili-
zadores, proporcionando con-
digdes de seguranca aos fabri-
cantes.

Além do acordo efectuado com
a PT, o Governo acaba de fazer
um acordo com a Sonaecom.
“A Cabelte aproveitara esta
oportunidade para crescer e
para se internacionalizar” — re-
feriu José Socrates.

Aerlis debate oportunidades de negécio

Paises drabes tém potencial para exportagao
de produtos portugueses

As  exportagdes portuguesas
para fora da Unido Europeia cres-
ceram 15% no ano passado. Existe
um claro potencial em relagio aos
paises drabes — salientou Anténio
Ferreira de Carvalho, presidente
da Aerlis, na abertura do dltimo
debate dedicado a oportunidades
de negdcio ¢ investimento.

As empresas portugueses estao
bem posicionadas para se expan-
direm nos pafses drabes, benefi-
ciando da proximidade geogréfica
¢ de um conjunto de factores cul-
turais e de know how que podem
representar uma vantagem face
a grupos concorrentes. Por seu
turno, o Governo portugués estd
empenhado em intensificar a co-
operagio econémica com Africa.

Portugal é o maior
investidor na Argélia

“As empresas portuguesas tém
potencialidades tremendas nos
paises drabes” — disse Allaoua
Bouabdellah,  secretdrio  ge-
ral da Cimara de Comércio

e Indistria dos Paises Arabes.
Apesar da queda dos precos da
energia, a crise que atravessa
o mundo é menos sentida nos
pafses drabes. Para o secretd-
rio-geral da CCIAP, as oportu-
nidades existem em quase to-
dos os sectores de actividade,
incluindo as obras publicas.
Na maioria destes paises o volume
de compras a Portugal é pouco
expressivo e a acgdo das empre-
sas é quase inexistente. “Nao s3o
as empresas que vendem. Sdo os
paises drabes que compram” — co-
mentou Allaoua Bouabdellah.

A situagio tende a mudar. Por-
tugal é j4 o primeiro investidor
estrangeiro na Argélia, através
da presencga de 35 empresas. Em
Marrocos estdo também presen-
tes vdrias dezenas de empresas
portuguesas.

Presenca em feiras
é decisiva

« . . . A
As feiras profissionais tém o
motor da expansdo da Arqui 300

nos paises drabes” — disse Nuno
Mesquita. Segundo referiu, o
Dubai é um mercado muito com-
petitivo com niveis de pregos in-
feriores aos de Portugal. O coorde-
nador de projectos da Arqui 300
considera conveniente haver um
parceiro drabe. Por vezes, surgem
dificuldades no cumprimento
dos contratos e nos pagamentos.
Na exportagio de produtos far-
macéuticos, os paises drabes tém
sido uma agraddvel surpresa. No
caso da Edol, os PALOP ainda
ndo tém significado, ao contrdrio
do que acontece com os paises
drabes — disse Rui Vilas Boas, di-
rector de marketing. A Edol estd
especializada nos produtos para
oftalmologia e dermatologia.

Emiratos Arabes
sao um mercado atractivo

A Coba, empresa de engenha-
ria e projecto, estd presente nos
Emiratos desde 2006. Para Ale-
xandre Portugal, administrador
da Coba, os Emiratos sio o pais

do Golfo mais interessante. “Hd
um ambiente muito favordvel 51
entrada de parcelros estrangeiros”
— disse. E um pais extremamente
seguro com uma situagio poli-
tica muito estdvel. Nao existem
impostos: nao hd IVA, nem IRS,
nem IRC, mas as empresas tém
que suportar os custos do agen-
ciamento comercial e enfrentar
alguns obstdculos burocrdticos.
A capital Abu Dabi ¢ a cidade
com o PIB mais alto do Mundo,
pelo que a presenca de uma em-
presa tem custos elevados.

Paises arabes crescem
acima dos 5%

O crescimento dos pafses drabes
¢ muito superior ao dos paises eu-
ropeus — afirmou Ana Teresa S4.
A directora adjunta do BCP refe-
riu que o risco politico é estdvel,
apesar do desemprego e da po-
breza. A Argélia, Tunisia e¢ Libia
estdo com um crescimento entre
0s 5% e 6%, contrastando com
a estagnagio dos paises europeus.

Balanca comercial
deficitaria

Nos primeiros mesesdoano, Por-
tugal perdeu 30% das suas expor-
tagoes, sendo necessdrio encontrar
alternativas aos mercados tradicio-
nais. Vital Morgado, administra-
dor da Aicep, revelou que os paises
drabes representam apenas 2,5%
das exporta¢oes. A balanga comer-
cial é muito deficitdria devido as
importagoes de petréleo da Libia.
Mas as vendas tém subido de for-
ma muito significativa em paises
como Marrocos e a Argélia. Vital
Morgado referiu que as exporta-
¢Oes portuguesas estio muito con-
centradas nos pafses do Magreb.

Em Marrocos, as empresas
portuguesas tém ganho um nud-
mero significativo de concursos
publicos. Para o administrador
da Aicep, as empresas portugue-
sas estdo a chegar ao mercado dos
paises drabes com algum atraso ¢
recordou que Rabat, capital de
Marrocos, estd mais préximo de
Lisboa do que Madrid.
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